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Hier finden Sie weitere
Informationen zu

WO rkShOpreihe unseren Veranstaltungen.
[ ]

B KUNDEN-UND VERTRIEBS-
ORIENTIERUNG

Wie erreiche ich meine bestehenden Kunden und generiere neue
Kunden fur die Zukunft?

Wie kann mein Unternehmen Kunden begeistern?

Wo beginnt in meinem Unternehmen die Kundenorientierung?




I. n ; .
Netzwerk
KUNDEN- UND (TRANSFORMOTIVE
VERTRIEBSORIENTIERUNG RepionHelbrom Franien

Im Rahmen unserer TRANSFORMOTIVE - Workshopreihe ,Kunden- und Vertriebsorien-
tierung“ ist dies nur ein Auszug der behandelten Fragestellungen.

Unser Ziel ist es, die teilnehmenden Unternehmen in der Ausrichtung des Vertriebes
und der Kundenansprache zu unterstiitzen. Ein besonderes Augenmerk liegt auf
zukunftsorientierten Vertriebsformen und der kooperativen Mitarbeiter- und
Organisationsentwicklung.

Das Projekt TRANSFORMOTIVE trédgt die Kosten C B
des Workshops sowie der Verpflegung im Rahmen | | 2
der Workshopreihen fiir Sie. Die Teilnehmerzahl ist { | 3 LS
auf 8 Unternehmen pro Workshopreihe begrenzt. i N

Haben wir Ihr Interesse geweckt und Sie haben Fragen zu
dem Workshop? Dann wenden Sie sich gerne direkt an:

Il Kontakt

Antonia Miiller 7 Stephan Hirth
mueller@wfgheilbronn.de B hirth@wfgheilbronn.de

07131/20996-22 I 07131/20996-15

Hier finden Sie weitere Informationen

transformotive.de zu unseren Veranstaltungen.




